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ZAPYTANIE OFERTOWE NR 1/1.2 DOTYCZACE UStUG DORADCZYCH

. ZAMAWIAJACY:

ABERIT - Piotr Bereziewicz

ul. gen. Mariana Langiewicza 50, 35-021 Rzeszow
NIP: 8652383600, REGON: 180254181
www.aberit.eu

ABERIT - Piotr Bereziewicz zaprasza do ztozenia oferty na ustug doradczych w ramach projektu pn. , Wdrozenie modelu
biznesowego internacjonalizacji celem podwyiszenia konkurencyjnosci przedsiebiorstwa ABERIT na rynku brytyjskim
i amerykanskim.” wspétfinansowanego przez Unie Europejskg w ramach Programu Operacyjnego Polska Wschodnia
2014-2020, O$ Priorytetowa |: Przedsiebiorcza Polska Wschodnia, Dziatanie 1.2 Internacjonalizacja MSP. Numer projektu:
POPW.01.02.00-18-0047/18.

Postepowanie prowadzone jest w formie zapytania ofertowego zgodnie z zasadg konkurencyjnosci obowigzujgca
w ramach Wytycznych w zakresie kwalifikowalnosci wydatkow w zakresie Europejskiego Funduszu Rozwoju
Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu Spdjnosci na lata 2014-2020.

Postepowanie ofertowe toczy sie z zachowaniem zasad wynikajgcych z art. 44 ust. 3 ustawy z dnia 27 sierpnia 2009 r.

o finansach publicznych (Dz.U. z 2009 r., Nr 157, poz. 1240 ze zm.), tj. w sposob celowy i oszczedny, z zachowaniem
zasad: uzyskania najlepszych efektdw z danych naktadéw i optymalnego doboru metod i Srodkdw stuzgcych osiggnieciu
zatozonych celdw.

Niniejsze zapytanie ofertowe zostato zamieszczone na stronie przedsiebiorstwa ABERIT - Piotr Bereziewicz pod adresem
www.aberit.eu oraz na portalu Baza Konkurencyjnosci pod adresem
www.bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl.

OPIS PRODUKTOW PODLEGAJACYCH INTERNACJONALIZACII:

Rynki docelowe internacjonalizacji: Stanu Zjednoczone Ameryki Pétnocnej, Wielka Brytania

- Abiflow (PM) - System wspomagajacy Zarzadzanie Projektami wspodtpracujacy z dedykowanymi systemami
przedsiebiorstwa. Wsparcie pracy zdalnej, przeptywu pracy i zadan, a takze mozliwosci integracji z innymi systemami
funkcjonujacymi w firmie i operowania procesami w systemie Abiflow (PM) za posrednictwem aplikacji mobilnych,
tworzonych na potrzeby konkretnego przedsiebiorstwa.

Szczegbtowy opis przedsiebiorstwa znajduje sie pod adresem: www.aberit.eu

1l. PRZEDMIOT ZAPYTANIA OFERTOWEGO
Przedmiotem zapytania ofertowego jest realizacja ustug doradczych w zakresie:

1. Doradztwo zmierzajace do przygotowania produktéw do potrzeb rynkéw docelowych — czeséé |

2. Doradztwo zmierzajace do wytonienia potencjalnych dystrybutoréw/PARTNEROW HANDLOWYCH rozwiazan firmy
ABERIT - PIOTR BEREZIEWICZ na rynkach docelowych — czes¢ Il

3. Ustugi doradcze w zakresie przygotowania planu szczegétowej kampanii marketingowej, ktorej adresatami bedzie
baza firm — potencjalnych dystrybutoréw rozwigzan firmy ABERIT - Piotr Bereziewicz , stanowigcg tzw. grupe docelowa
—czesc


http://www.aberit.eu/
http://www.aberit.eu/
http://www.bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl/
http://www.aberit.eu/
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Szczegotowy zakres ustug:
1. Doradztwo zmierzajace do przygotowania produktéw do potrzeb rynkéw docelowych — czeséé |

Doradztwo zmierzajace do Przygotowania produktow do potrzeb rynkéw docelowych.

1. Okreslenie warunkow i wytycznych zwigzanych z rejestracja dziatalnosci handlowej w amerykanskich
urzedach federalnych i stanowych

e  Wykonawca winien zrealizowac analize poréwnawczg w zakresie formy prowadzenia dziatalnosci gospodarczej
w USA. W wyniku analizy nalezy rekomendowac¢ 3 najkorzystniejsze formy prowadzenia dziatalnosci
gospodarczej w USA. Dla wybranych 3 najkorzystniejszych form opodatkowania konieczne jest przedstawienie
rekomendacji odnoszgcych sie do: zasad opodatkowania, obowigzkow w zakresie prowadzenia ksiegowosci

i sprawozdawczosci, kosztow obstugi w ramach danej spotki, uwarunkowan prawnych w tym zakresie. Analiza
winna uwzglednia¢ m.in. ulgi i zwolnienia podatkowe odnoszace sie do przedmiotu dziatalnosci
Zamawiajacego.

e  Wykonawca winien zrealizowa¢ analize poréwnawczg w zakresie zasad opodatkowania prowadzenia
dziatalnosci gospodarczej w wybranych stanach w USA (najkorzystniejszych dla branzy). Analiza poréwnawcza
winna zawiera¢ m.in. symulacje w zakresie wysokosci opodatkowania i wysokosci kosztéw prowadzenia
obstugi firmy w USA.

e  Wykonawca winien opracowa¢ komplet dokumentow rejestracyjnych (formularze itp.)

2. Okreslenie warunkow i wytycznych zwigzanych z uzyskanie amerykanskiego numeru podatkowego EIN
Nalezy opracowac gotowy formularz (wypetniony) wraz z kompletem zatgcznikow — gotowy do podpisania w zwigzku
z uzyskaniem amerykanskiego numeru podatkowego EIN. Konieczne jest przygotowanie m.in. formularza Internal
Revenue Service SS-4 oraz innych dokumentéw umozliwiajgcych uzyskanie numeru EIN

3. Okreslenie warunkéw i wytycznych zwigzanych z - przeprowadzenie prawnego procesu legalizacji
produktéw w USA

Przedmiotem internacjonalizacji jest program AbiFlow (PM) — System wspomagajacy Zarzadzanie Projektami
wspotpracujacy z dedykowanymi systemami przedsiebiorstwa. Funkcjonalnosci systemu AbiFlow (PM):
usystematyzowany sposob potwierdzania i realizacji prac dla Klienta, zwiekszenie zaangazowania pracownikéw
w wykonywanie powierzonych obowiqzkow na wszystkich szczeblach organizacji, usystematyzowanie podstawowych
obszardw, dziatalnosci organizacji, takich jak sprzedaz, produkcja czy planowanie, usprawnienie systemu decyzyjnego
oraz przeptywu informacji, obnizenie kosztow dziatalnosci oraz zwiekszenie roznorodnosci wytwarzania poprzez
zarzqdzanie procesami w organizacji, zwiekszenie wydajnosci pracy oraz rentownosci organizacji, ustanowienie jasnych
i przejrzystych uprawnien oraz obowigzkdw pracownikdéw, zautomatyzowana obstuga faktur sprzedazy umozliwiajgca
wybor produktdéw z katalogdw lub definiowanie pozycji przy wystawianiu faktury, tworzenie i archiwizacje wycen i ofert
przygotowanych dla klientéw, zwiekszenie efektywnosci i usprawnienie pracy zespotu — wspdtdzielenie informacji,
dokumentow. OPROGRAMOWANIE MA FUNKCJE INTEGRACJI ZJuzZ DZIAtAJACYM OPROGRAMOWANIEM ORAZ DOSTEP
DO DANYCH WRAZLIWYCH (TAJEMNICA PRZEDSIEBIORSTWA)
W zwigzku z ww. funkcjonalnosciami konieczne jest:

e Analiza wytycznych i wymagan w zakresie legalizacji dziatania oprogramowania ABI FLOW w USA

e  Okreslenie czy na podstawie przepiséw prawa w USA konieczny jest proces legalizacji produktow

e  Okreslanie warunkéw koniecznych do spetnienia w zakresie legalizacji produktow

4. Okreslenie warunkow i wytycznych zwigzanych z pozyskaniem stosownych certyfikatéow i pozwolen
w Stanach Zjednoczonych



Fundusze Rzeczpospolita B PA R UniaEuropeiska [
Polska Wschodnia - Polska Grupa PFR Rozwoju Regionalnego Trak

W zwigzku z ww. funkcjonalnosciami oprogramowania AbiFlow nalezy przeprowadzi¢ analize koniecznych do uzyskania
pozwolen i certyfikatow w zakresie funkcjonowania oprogramowania na rynku USA. Analiza winna uwzgledni¢ takie
aspekty jak:

e  Ochrona danych osobowych w aspekcie ich przetwarzania

5. Okreslenie warunkéw i wytycznych zwigzanych z uzyskaniem certyfikatéw podatkowych upowazniajacych do

pobierania amerykanskich podatkéw od sprzedazy
W zakresie ustugi konieczne jest:

e Analiza wytycznych i wymagan w zakresie uzyskania certyfikatéw podatkowych upowazniajgcych do pobierania
amerykanskich podatkow od sprzedazy. Analiza winna zosta¢ przeprowadzona w odniesieniu do:
3 wybranych stanéw w USA, 3 optymalnych form prowadzenia dziatalnosci gospodarczej przez Zamawiajacego
w USA.

e Przygotowanie formularzy wraz z niezbednymi zatgcznikami w zakresie uzyskania certyfikatow podatkowych
upowazniajacych do pobierania amerykanskich podatkéw od sprzedazy.

6. Okreslenie warunkow i wytycznych zwigzanych z ustanowieniem lokalnego przedstawicielstwa
przedsiebiorstwa w USA
W zakresie ustugi konieczne jest:
. Analiza warunkdw i wytycznych zwigzanych z ustanowieniem lokalnego przedstawicielstwa przedsiebiorstwa
w USA
. Przygotowanie formularzy wraz z niezbednymi zatacznikami w zakresie ustanowienia lokalnego
przedstawicielstwa przedsiebiorstwa w USA.

7. Okreslenie warunkow i wytycznych zwigzanych z nawigzaniem wspétpracy z amerykanskim i brytyjskim
dystrybutorem/partnerem handlowym
W ramach ustugi nalezy:
e Opracowac wytyczne w zakresie pozyskania partnera handlowego/dystrybutora
e Opracowaé wymagania, jakie koniecznie musi spetnia¢ dystrybutor/partner handlowy
e Opracowac proces nawigzywania wspotpracy i budowania relacji z partnerem
e  Opracowac wzdr umowy regulujgcej wspotprace
e  Opracowac warunki finansowe i tabele wynagrodzenia dla dystrybutora/partnera handlowego
e zbadanie rynku pod katem ustalenia ceny sprzedazy i wdrozenia produktu AbiFlow na rynku USA i UK
e analiza produktow konkurencji

8. Okreslenie warunkow i wytycznych zwigzanych z zapewnieniem ustug serwisowych na rynku USA

W ramach ustugi nalezy:
e Opracowac procedure w zakresie ustug serwisowych dla co najmniej 5 wariantow zdarzen w obszarze serwisu
e  Opracowac wzory uméw o wspotpracy w zakresie ustug serwisowych

9. Okreslenie warunkow i wytycznych zwigzanych z ubezpieczeniem dziatalnosci gospodarczej na rynku
amerykanskim poprzez uzyskanie amerykanskiej polisy ubezpieczeniowej
W zakresie ustugi konieczne jest:
¢ Analiza wytycznych i wymagan w zakresie ubezpieczenia dziatalnosci gospodarczej na rynku amerykanskim poprzez
uzyskanie amerykanskiej polisy ubezpieczeniowe;j.
* Przygotowanie formularzy wraz z niezbednymi zatgcznikami w zakresie ubezpieczenia dziatalnosci gospodarczej na
rynku amerykanskim poprzez uzyskanie amerykanskiej polisy ubezpieczeniowej
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10. Przygotowanie dokumentacji marketingowej zgodnej z amerykanskimi wymogami prawnymi oraz
przepisami obowigzujacymi w WIk. Brytanii
W ramach ustugi nalezy:
e opracowac zestawienie koniecznej do przygotowania dokumentacji marketingowej w USA
e opracowad zestawienie koniecznej do przygotowania dokumentacji marketingowej w Wielkiej Brytanii
e  Opracowac¢ wzory dokumentacji dla rynku USA (co najmniej: zgody na przetwarzanie danych osobowych, zgody
na wykorzystywanie plikéw cookie, zgody w zakresie przetwarzanie danych osobowych do celéw
marketingowych, regulaminy przetwarzania danych osobowych do celéw marketingowych)
e Opracowaé¢ wzory dokumentacji dla rynku Wielkiej Brytanii (co najmniej: zgody na przetwarzanie danych
osobowych, zgody na wykorzystywanie plikdw cookie, zgody w zakresie przetwarzanie danych osobowych do
celéw marketingowych, regulaminy przetwarzania danych osobowych do celéw marketingowych)

2. Doradztwo zmierzajace do wytonienia potencjalnych dystrybutoréw/PARTNEROW HANDLOWYCH rozwiazan firmy
ABERIT - PIOTR BEREZIEWICZ na rynkach docelowych — czesc Il

. DORADZTWO ZMIERZAJACE DO WYBORU POTENCJALNYCH DYSTRYBUTOROW NA RYNKU USA
A. Zbudowanie bazy danych potencjalnych dystrybutoréw
Baza danych winna zawierac co najmniej 15 — potencjalnych dystrybutoréw. Wymagania specyficzne w zakresie bazy
danych:
e Conajmniej 3 zatrudnionych pracownikéw ( UoP i B2B)
e Conajmniej 5 wdrozen oprogramowania dla firm produkcyjnych lub ustugowych
e Brak w ofercie oprogramowania bedacego bezposrednig konkurencjg dla AbiFlow
Baza danych winna zawierac:
e Imie i nazwisko osoby decyzyjnych (co najmniej $redni szczebel kierowniczy)
e Stanowisko podanej osoby kierowniczej,
e Numer telefonu i adres mailowy osoby decyzyjne;j:
e Dane teleadresowe:
Dane teleadresowe
Domena internetowa,
E-mail firmy,
Numer telefonu firmy,
Informacja o ofercie firmy (min. 250 znakéw),
Szacowane zatrudnienie.

SRR N NENEN

B. Badania marketingowe wsréd dystrybutoréw w zakresie zainteresowania wspotpracg w zakresie dystrybucji

oprogramowania AbiFlow na rynku USA
W ramach badan marketingowych nalezy:

e  Wystaé maila z informacjg o mozliwosci wspotpracy w zakresie dystrybucji AbiFlow na rynku USA do oséb
decyzyjnych z bazy firm zbudowanej w etapie wczesniejszym

e  Wystac¢ maila z linkiem do filmu prezentujgcego funkcjonalnosci AbiFlow

e Zbudowac ankiete internetowg w zakresie propozycji zmian w AbiFlow oraz pozgdanych funkcjonalnosci

e Opracowac raport z przeprowadzonych badan marketingowych

C. Organizacja konsultacji zdalnych wsrdd dystrybutoréw w zakresie zainteresowania wspoétpraca w zakresie
dystrybucji oprogramowania AbiFlow na rynku USA
Nalezy przeprowadzi¢ konsultacje dla co najmniej 25% firm, dla ktérych zbudowana zostata baza danych. Konsultacje
winny by¢ realizowane z osobg decyzyjng (co najmniej sredni szczebel kierowniczy).
W ramach konsultacji nalezy:
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e Zorganizowac dla przedstawiciela Zamawiajgcego spotkanie biznesowe offline lub online z potencjalnym
dystrybutorem — za pomocg komunikatora video (ZOOM, TEAMS, WHATSAPP itp.)

e Spotkanie powinno zosta¢ zaplanowane na co najmniej 35 minut

e Przebieg spotkania — omdwienie funkcjonalnosci AbiFlow — prezentacja funkcjonalnosci — 15 minut.
Omdédwienie mozliwosci wspétpracy — 10 minut. Omodwienie zakresu zmian w oprogramowaniu — 10 minut.

e Sporzadzenie raportéw z konsultacji

Il. DORADZTWO ZMIERZAJACE DO WYBORU POTENCJALNYCH DYSTRYBUTOROW NA RYNKU WIELKIE)
BRYTANII
A. Zbudowanie bazy danych potencjalnych dystrybutoréw
Baza danych winna zawierac co najmniej 5 potencjalnych dystrybutoréw. Wymagania specyficzne w zakresie bazy
danych:
. Co najmniej 3 zatrudnionych pracownikéw ( UoP i B2B)

e Conajmniej 5 wdrozen oprogramowania dla firm produkcyjnych lub ustugowych

e Brak w ofercie oprogramowania bedacego bezposrednig konkurencjg dla AbiFlow

e Wystepowanie w ofercie oprogramowania bedgcego komplementarnym dla AbiFlow
Baza danych winna zawierac:

e Imie i nazwisko osoby decyzyjnych (co najmniej Sredni szczebel kierowniczy)

e Stanowisko podanej osoby kierowniczej,

e  Numer telefonu i adres mailowy osoby decyzyjne;j:

e Dane teleadresowe:
Dane teleadresowe
Domena internetowa,
E-mail firmy,
Numer telefonu firmy,
Informacja o ofercie firmy (min. 250 znakdéw),

DN NI N NI

Szacowane zatrudnienie.

B. Badania marketingowe wsréd dystrybutoréw w zakresie zainteresowania wspoétpracg w zakresie
dystrybucji oprogramowania AbiFlow na rynku Wielkiej Brytanii

W ramach badan marketingowych nalezy:
e  Woystaé maila z informacjg o mozliwosci wspotpracy w zakresie dystrybucji AbiFlow na rynku Wielkiej Brytanii
do os6b decyzyjnych z bazy firm zbudowanej w etapie wczesniejszym
o Wystaé maila z linkiem do filmu prezentujgcego funkcjonalnosci AbiFlow
. Zbudowac ankiete internetowa w zakresie propozycji zmian w AbiFlow oraz pozgdanych funkcjonalnosci
° Opracowac raport z przeprowadzonych badan marketingowych

C. Organizacja konsultacji zdalnych wsrdd dystrybutorow w zakresie zainteresowania wspotpracg w zakresie
dystrybucji oprogramowania AbiFlow na rynku Wielkiej Brytanii
Nalezy przeprowadzi¢ konsultacje dla co najmniej 25% firm, dla ktorych zbudowana zostata baza danych. Konsultacje
winny by¢ realizowane z osobg decyzyjng (co najmniej sredni szczebel kierowniczy).
W ramach konsultacji nalezy:
e Zorganizowac dla przedstawiciela Zamawiajacego spotkanie biznesowe offline lub online z potencjalnym
dystrybutorem — za pomocg komunikatora video (ZOOM, TEAMS, WHATSAPP itp.)
e Spotkanie powinno zosta¢ zaplanowane na co najmniej 35 minut
e Przebieg spotkania — omdwienie funkcjonalnosci AbiFlow — prezentacja funkcjonalnosci — 15 minut.
Omdédwienie mozliwosci wspdtpracy — 10 minut. Omodwienie zakresu zmian w oprogramowaniu — 10 minut.
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e Sporzadzenie raportéw z konsultacji

1ll. DORADZTWO ZMIERZAJACE DO WYBORU POTENCJALNYCH PARTNEROW HANDLOWYCH NA RYNKU USA
A. Zbudowanie bazy danych potencjalnych partneréw handlowych
Baza danych winna zawierac co najmniej 35 firm — potencjalnych partneréw handlowych. Wymagania specyficzne w
zakresie bazy danych:
e Co najmniej 5 zatrudnionych pracownikéw (UoP, B2B)
e Branza ustugowa lub branza produkcyjna
e Lokalizacja w co najmniej Srednim osrodku miejskim (liczba mieszkaricéw > 100 tys. oséb)
Baza danych winna zawierac:
e Imie i nazwisko osoby decyzyjnych (co najmniej Sredni szczebel kierowniczy)
e Stanowisko podanej osoby kierowniczej,
e  Numer telefonu i adres mailowy osoby decyzyjne;j:
e Dane teleadresowe:
Dane teleadresowe
Domena internetowa,
E-mail firmy,
Numer telefonu firmy,
Informacja o ofercie firmy (min. 250 znakdéw),
Szacowane zatrudnienie.

D NI NI N NI

B. Badania marketingowe wsréd partnerow handlowych w zakresie zainteresowania wspoétpracg w zakresie
oprogramowania AbiFlow na rynku USA

W ramach badan marketingowych nalezy:
e  Wystaé maila z informacjg o mozliwosci wspotpracy w zakresie AbiFlow na rynku USA do oséb decyzyjnych z
bazy firm zbudowanej w etapie wczesniejszym
e  Wystaé maila z linkiem do filmu prezentujgcego funkcjonalnosci AbiFlow
e Zbudowac ankiete internetowg w zakresie propozycji zmian w AbiFlow oraz pozgdanych funkcjonalnosci
e Opracowac raport z przeprowadzonych badan marketingowych

C. Organizacja konsultacji zdalnych dla firm z USA zainteresowanych wspdtpracg w zakresie oprogramowania
AbiFlow
Nalezy przeprowadzi¢ konsultacje dla co najmniej 25% firm, dla ktorych zbudowana zostata baza danych. Konsultacje
winny by¢ realizowane z osobg decyzyjng (co najmniej sredni szczebel kierowniczy).
W ramach konsultacji nalezy:
e Zorganizowac dla przedstawiciela Zamawiajacego spotkanie biznesowe offline lub online z potencjalnym
dystrybutorem — za pomocg komunikatora video (ZOOM, TEAMS, WHATSAPP itp.)
e Spotkanie powinno zosta¢ zaplanowane na co najmniej 35 minut
e Przebieg spotkania — omdwienie funkcjonalnosci AbiFlow — prezentacja funkcjonalnosci — 15 minut.
Omdéwienie mozliwosci wspétpracy — 10 minut. Omowienie zakresu zmian w oprogramowaniu — 10 minut.
e Sporzadzenie raportéw z konsultacji

IV. DORADZTWO ZMIERZAJACE DO WYBORU POTENCJALNYCH PARTNEROW HANDLOWYCH NA RYNKU
WIELKIEJ BRYTANII
A. Zbudowanie bazy danych potencjalnych partneréw handlowych
Baza danych winna zawierac co najmniej 20 firm — potencjalnych partneréw handlowych. Wymagania specyficzne w
zakresie bazy danych:
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e Conajmniej 5 zatrudnionych pracownikéw (UoP, B2B)
e Branza ustugowa lub branza produkcyjna
e Lokalizacja w co najmniej Srednim osrodku miejskim (liczba mieszkarncow > 100 tys. osdb)

Baza danych winna zawierac:
e Imie i nazwisko osoby decyzyjnych (co najmniej Sredni szczebel kierowniczy)
e Stanowisko podanej osoby kierowniczej,
e Numer telefonu i adres mailowy osoby decyzyjne;j:
e Dane teleadresowe:

Dane teleadresowe

Domena internetowa,

E-mail firmy,

Numer telefonu firmy,

Informacja o ofercie firmy (min. 250 znakdw),

Szacowane zatrudnienie.

NANENENENEN

B. Badania marketingowe wsréd partnerow handlowych w zakresie zainteresowania wspétpracg w
zakresie oprogramowania AbiFlow na rynku Wielkiej Brytanii
W ramach badan marketingowych nalezy:
e  Woystaé maila z informacjg o mozliwosci wspotpracy w zakresie AbiFlow na rynku Wielkiej Brytanii do oséb
decyzyjnych z bazy firm zbudowanej w etapie wczesniejszym
. Woysta¢ maila z linkiem do filmu prezentujacego funkcjonalnosci AbiFlow
e Zbudowac ankiete internetowg w zakresie propozycji zmian w AbiFlow oraz pozgdanych funkcjonalnosci
e Opracowac raport z przeprowadzonych badan marketingowych

C. Organizacja konsultacji zdalnych dla firm z Wielkiej Brytanii zainteresowanych wspdtpracg w zakresie
oprogramowania AbiFlow
Nalezy przeprowadzi¢ konsultacje dla co najmniej 25% firm, dla ktérych zbudowana zostata baza danych. Konsultacje
winny by¢ realizowane z osobg decyzyjng (co najmniej sredni szczebel kierowniczy).
W ramach konsultacji nalezy:
e Zorganizowac dla przedstawiciela Zamawiajgcego spotkanie biznesowe offline lub online z potencjalnym
dystrybutorem — za pomocg komunikatora video (ZOOM, TEAMS, WHATSAPP itp.)
e Spotkanie powinno zosta¢ zaplanowane na co najmniej 35 minut
e Przebieg spotkania — omdwienie funkcjonalnosci AbiFlow — prezentacja funkcjonalnosci — 15 minut.
Omowienie mozliwosci wspodtpracy — 10 minut. Omoéwienie zakresu zmian w oprogramowaniu — 10 minut.
e Sporzadzenie raportéw z konsultacji

3. Ustugi doradcze w zakresie przygotowania planu szczegétowej kampanii marketingowej, ktérej adresatami bedzie
baza firm — potencjalnych dystrybutoréow rozwigzan firmy ABERIT - Piotr Bereziewicz , stanowigcg tzw. grupe
docelowg — czescé Il

Doradztwo w zakresie przygotowania szczegétowego planu kampanii marketingowej, ktérej adresatami beda podmioty
— potencjalni partnerzy ABERIT — Piotr Bereziewicz, stanowigcy grupe celowg dziatania.

Przedmiotem ustugi bedzie przygotowanie planu szczegdétowej kampanii marketingowej, zawierajacego:

- wytyczne dotyczgce dziatan o charakterze marketingowym i Public Relations oraz ich harmonogram;

- wytyczne dotyczgce stosowanej na rynku docelowym identyfikacji wizualnej w tym m.in. wyglad materiatow
reklamowych, wyglad ulotek, katalogdéw, gadzetéw promocyjnych, zaproszen na targi (i ich forme),
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- wytyczne dotyczace przebudowy stron internetowych w celu skutecznego zaproszenia grupy docelowe;j.

W ramach doradztwa firma ABERIT-Piotr Bereziewicz zamierza uzyskaé informacje na temat tego, jakie dziatania nalezy
podja¢, aby uzyska¢ wskazniki zdefiniowane we wniosku i modelu biznesowym, ktére na bazie dotychczasowych
doswiadczen ABERIT — Piotr Bereziewicz ocenia jako realne i efektywne. W modelu biznesowym zaprezentowano
wskazniki bedgce celami do osiggniecia w ramach przygotowania kampanii marketingowej w ramach doradztwa —firma
doradcza w ramach ustugi powinna wskaza¢ dziatania marketingowe i ich korelacje, ktére pozwolg osiggnac¢ zatozone
wartosci w formie raportu i prezentacji.

Plan marketingowy przygotowany w formie dokumentu/pliku pdf powinien zawierac:
1. Wizje komunikacji marketingowej tzw. brand story.
Dobér narzedzi marketingowych i kanatéw komunikacji.
Koncepcje komunikacji w mediach spotecznosciowych.
Koncepcje dziatan w obszarze Content Marketingu i PR.
Koncepcje strony www.
Koncepcja kampanii reklamowej w obszarze Google ADS, Google Display, YouTube i Remarketingu.
Koncepcje dziatan w obszarze Event Marketingu.
Harmonogram dziatanh marketingowych oraz odpowiedzialnos¢ za ich realizacje zgodng z harmonogramem
projektu firmy ABERIT — Piotr Bereziewicz.
9. Budzet marketingowy z uwzglednieniem wariantow.
10. Wskazanie najbardziej odpowiednich metodyk realizacji projektow marketingowych.
Materialny wymiar ustugi bedzie przedstawiony w wersji elektronicznej w formie raportu z realizacji ustugi.
Potwierdzeniem wykonania ustugi bedzie podpisany przez Zamawiajgcego Protokdt przekazania raportu.

©® N AW

1ll. KODY CPV PRZEDMIOTU ZAMOWIENIA

Wspdlny Stownik Zamowien (CPV):

85312320-8 Ustugi doradztwa

72221000-0 Ustugi doradcze w zakresie analizy biznesowej

71241000-9 Studia wykonalnosci, ustugi doradcze, analizy

79411100-9 Ustugi doradcze w zakresie rozwoju dziatalnosci gospodarczej
79100000-5 Ustugi prawnicze

IV. TERMIN REALIZACJI UStUGI

Czesc | Doradztwo zmierzajgce do przygotowania produktéw do potrzeb rynkéw docelowych
Etap | ,Raport z rynku amerykanskiego”: Maksymalny termin realizacji ustugi: do 10 grudnia 2022 r.
Etap Il ,Raport z rynku brytyjskiego”: Maksymalny termin realizacji ustugi: 30 grudnia 2022 r.

Czeéé || Doradztwo zmierzajace do wytonienia potencjalnych dystrybutoréw/PARTNEROW HANDLOWYCH rozwigzan
firmy ABERIT - PIOTR BEREZIEWICZ na rynkach docelowych

Etap I ,,Raport z rynku amerykanskiego”: Maksymalny termin realizacji ustugi: do 10 grudnia 2022 r.

Etap Il ,,Raport z rynku brytyjskiego”: Maksymalny termin realizacji ustugi: 30 grudnia 2022 r.

Czesc Il Ustugi doradcze w zakresie przygotowania planu szczegétowej kampanii marketingowej, ktorej adresatami
bedzie baza firm — potencjalnych dystrybutoréw rozwigzan firmy ABERIT - Piotr Bereziewicz , stanowigcg tzw. grupe
docelowg — czesé Il

Etap | ,Raport z rynku amerykanskiego”: Maksymalny termin realizacji ustugi: do 10 grudnia 2022 r.

Etap Il ,,Raport z rynku brytyjskiego”: Maksymalny termin realizacji ustugi: 30 grudnia 2022 r.

Planowany termin podpisania umowy/uméw — | potowa wrzesnia 2022.
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KARY UMOWNE

Zamawiajacy zastrzega, iz niewywigzanie sie z termindw wigzato bedzie sig z karami umownymi.
Kary umowne beda naliczane:

- w odniesieniu do danego etapu: 200zt za kazdy dzier opdznienia.

- w odniesie do catosci danej czesci: 200zt za kazdy dzien opdznienia.

V. WYMAGANIA WOBEC EKSPERTOW
Sktad zespotu odpowiedzialnego za realizacje ustugi powinien liczy¢ co najmniej 2 osoby — eksperci odpowiedzialni za
sSwiadczenie ustug doradczych.
W ramach ustugi muszg by¢ zaangazowane co najmniej 2 osoby. Wymagania:
e Conajmniej 1 osoba z wyksztatceniem wyzszym prawniczym
e Conajmniej 1 osoba z doswiadczeniem w zakresie przygotowywania dokumentow zwigzanych z wdrazaniem
nowych produktéw na rynek USA
e Conajmniej jedna osoba, ktdra zrealizowata co najmniej 3 ustugi zwigzane z zarejestrowaniem dziatalnosci
gospodarczej w USA w przeciggu 3 lat.
e Conajmniej jedna osoba, ktdra w ciggu ostatnich 5 lat zrealizowata 3 ustugi obstugi prawnej na terenie USA
firm z siedzibg w USA
e Przed przystgpieniem do projektu kazdy ekspert winien opanowaé¢ w stopniu co najmniej srednio-
zaawansowanym obstuge programu AbiFlow — warunkiem rozpoczecia swiadczenia ustug doradczych jest
poprawne zdanie egzaminu praktycznego w tym zakresie (realizowanego przez Zamawiajycego)
e Co najmniej 3 lata doswiadczenia w $wiadczeniu ustug doradczych na rynku USA — wymadg winno spetniac co
najmniej 2 osoby
e Znajomosc¢ jezyka angielskiego - zamawiajgcy dokona weryfikacji.
e Co najmniej roczne doswiadczenie we wdrazaniu produktéw/ustug na rynek USA — wymadg winno spetniaé co
najmniej 1 osoba
e Co najmniej roczne do$wiadczenie we wdrazaniu produktéw/ustug na rynek Wielkiej Brytanii — wymadg winno
spetnia¢ co najmniej 1 osoba

VI. WADIUM

a) Kazdy Wykonawca zobowigzany jest zabezpieczyé swojg oferte wadium w wysokosci 1500,00 PLN (stownie: tysigc
pieéset ztotych 00/100)

b) Oferta zostanie odrzucona jezeli przed uptywem terminu sktadania ofert nie zostanie wniesione wadium lub zostanie
whniesione w sposdb nieprawidtowy,

¢) Wadium moze zosta¢ wniesione w nastepujacych formach:

- pieniadzu;

- poreczeniach bankowych lub poreczeniach spétdzielczej kasy oszczednosciowo-kredytowej, z tym ze poreczenie kasy
jest zawsze poreczeniem pienieznym;

- gwarancjach bankowych;

- gwarancjach ubezpieczeniowych;

- poreczeniach udzielanych przez podmioty, o ktérych mowa w art. 6 b ust. 5 pkt 2 ustawy z dnia 9 listopada 2000 r.
o utworzeniu Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiebiorczosci (tekst jednolity Dz.U. z 2018 r. poz. 110).

d) W przypadku sktadania przez Wykonawce wadium w formie gwarancji, gwarancja powinna zostac sporzgdzona zgodnie
z obowigzujacym prawem i winna zawierac co najmniej nastepujgce elementy:

- nazwe dajacego zlecenie (Wykonawcy), beneficjenta gwarancji (Zamawiajacego), gwaranta (banku lub instytucji
ubezpieczeniowej udzielajgcych gwarancji) oraz wskazanie ich siedzib,

- okreslenie wierzytelnosci, ktéra ma by¢ zabezpieczona gwarancja,

- kwote gwaranciji,
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- termin waznosci gwarancji,

- nieodwotalne i bezwarunkowe, na pierwsze pisemne zgdane zobowigzanie gwaranta do zaptacenia kwoty gwarancji
jezeli Wykonawca, ktdérego oferta zostata wybrana:

- odmowit podpisania umowy w sprawie zamdwienia na warunkach okreslonych w ofercie,

- zawarcie umowy w sprawie zamowienia stalo sie niemozliwe z przyczyn lezacych po stronie Wykonawcy,
w szczegolnosci w sytuacji gdy Wykonawca nie dostarczyt dokumentéw wymaganych w Zapytaniu ofertowym.

e) Wadium wnoszone w innej formie niz pienigdz, musi posiada¢ waznos¢ co najmniej do konca terminu zwigzania
Wykonawcy, ztozong przez niego ofertg. Whniesienie wadium o krdotszym terminie waznosci skutkowac bedzie
wykluczeniem Wykonawcy.

f) W przypadku sktadania przez Wykonawce wadium w formie pienigdza Zamawiajgcy uzna wadium za skuteczne, tylko
wowczas, gdy bank prowadzacy rachunek Zamawiajgcego potwierdzi, ze otrzymat taki przelew przed uptywem terminu
sktadania ofert tj. najpdzniej —08.09.2022 r., godzina 14:59:59. Wadium nalezy wnie$¢ na wskazany przez Zamawiajgcego
rachunek bankowy prowadzony przez mBank o numerze IBAN: 69 1140 2004 0000 3402 5293 5737. Wadium musi
obejmowac caty okres zwigzania ofertg. Wykonawca zobowigzany jest dotgczy¢ do oferty kserokopie wptaty wadium z
potwierdzeniem dokonanego przelewu. Na poleceniu przelewu nalezy wpisa¢: ,Wadium Zapytanie ofertowe — ustugi
doradcze”.

g) Jezeli wadium jest wnoszone w innej formie, do oferty nalezy dotgczy¢ oryginat gwarancji albo poreczenia (warunek
konieczny).

h) Zamawiajgcy zatrzyma wadium, jezeli Wykonawca, ktérego oferta zostata wybrana odmdwi zawarcia umowy na
warunkach okreslonych w niniejszym zapytaniu ofertowym lub zawarcie umowy w sprawie zamoOwienia stato sie
niemozliwe z przyczyn lezacych po stronie Wykonawcy, ktérego oferte zabezpiecza wptacane wadium. Wykonawcy,
w szczegolnosci w sytuacji gdy Wykonawca nie dostarczyt dokumentéw wymaganych w Zapytaniu ofertowym.

i) W przypadku wytonienia Wykonawcy wniesione wadium zostanie zwrdcone niezwtocznie po podpisaniu umowy
z wytonionym Wykonawca.

j) Zamawiajgcy zwraca wniesione wadium Wykonawcom, ktérych oferty nie zostaty wybrane, niezwtocznie (do 7 dni od
daty upublicznienia informacji o wynikach postepowania ofertowego) po wyborze oferty najkorzystniejszej lub
uniewaznieniu postepowania.

k) Zamawiajgcy zwrdci niezwtocznie wadium na wniosek Wykonawcy, ktory wycofat oferte przed uptywem terminu
sktadania ofert w przypadku zaistnienia dwdch przestanek — wycofania oferty przed uptywem terminu sktadania ofert
oraz ztozenia wniosku o zwrot wadium.

Vil. WARUNKI UDZIAtU W POSTEPOWANIU
Do udziatu w postepowaniu dopuszcza sie oferentdw, ktdrzy spetniajg oraz zaakceptuja nastepujace warunki:

1. Przedstawig metodyke realizacji ustugi, ktéra jest adekwatna do przedmiotu zamdwienia, rynkow objetych
internacjonalizacjg oraz do branzy, w ktorej dziata Zamawiajgcy — Plan realizacji ustugi.

2. Wptacg wadium w wysokosci 1500 PLN.

3. Przedstawig CV oraz oryginat deklaracji uczestnictwa w ustudze od co najmniej 2 osdb, ktdre spetniajg
tacznie wszystkie nastepujgce warunki zawarte w punkcie ,V. WYMAGANIA WOBEC OFERENTOW”

4. Nie s3 powigzani z Zamawiajgcym osobowo lub kapitatowo, tzn. nie wystepujg wzajemne powigzania
miedzy Zamawiajgcym lub osobami upowaznionymi do zaciggania zobowigzan w imieniu Zamawiajgcego
lub osobami wykonujgcymi w imieniu Zamawiajacego czynnosci zwigzane z przygotowaniem
i przeprowadzeniem procedury wyboru wykonawcy a wykonawca, polegajgce w szczegdlnosci na:

- uczestniczeniu w spoétce jako wspadlnik spotki cywilnej lub spotki osobowej,
posiadaniu co najmniej 10% udziatow lub akcji,
- petnieniu funkcji cztonka organu nadzorczego lub zarzgdzajacego, prokurenta, petnomocnika,
- pozostawaniu w takim stosunku prawnym lub faktycznym, ktéry moze budzi¢ uzasadnione watpliwosci,
co do bezstronnosci w wyborze wykonawcy, w szczegdlnosci pozostawanie w zwigzku matzenskim,
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w stosunku pokrewienstwa lub powinowactwa w linii prostej, pokrewienstwa lub powinowactwa w linii
bocznej do drugiego stopnia lub w stosunku przysposobienia, opieki lub kurateli.

Oferent, aby mdgt ubiegad sie o realizacje powyzszego zlecenia musi dotgczy¢ do formularza oferty nastepujgce zataczniki:
1. Formularz ofertowy — zatgcznik nr 1 do zapytania ofertowego.
2. Oswiadczenie o braku powigzarn osobowych lub kapitalowych pomiedzy Oferentem a Zamawiajgcym —
zatgcznik nr 2 do zapytania ofertowego.
3. Aktualny wypis z Krajowego Rejestru Sagdowego lub wypis z centralnej ewidencji i informacji o dziatalnosci
gospodarczej lub inny dokument zaswiadczajgcy o prowadzonej dziatalnosci, nie starszy niz trzy miesigce (jesli
dotyczy).
4. Plan realizacji ustugi — zatacznik nr 3 do zapytania ofertowego.
5. Potwierdzenie wptaty wadium.
6. CV wraz z Deklaracjami uczestnictwa w realizacji ustugi ekspertéw dedykowanych do realizacji ustugi.

Powyisze zatgczniki nalezy przedstawi¢ w oryginale lub poswiadczy¢ za zgodnos$¢ z oryginatem, wraz z czytelnym
podpisem oraz opatrzy¢ aktualng datg. Powyzszy sposdb poswiadczenia zgodnosci dotyczy kazdej strony dokumentu
osobno, przedstawionego jako kserokopia. Potwierdzenia za zgodnos¢ dokonuje osoba do tego upowazniona, ktéra
podpisuje oferte.

W przypadku przedstawienia kserokopii poswiadczonych za zgodnosc z oryginatem wybrany Oferent bedzie zobowigzany
przed podpisaniem umowy do przedstawienia oryginatéow tych dokumentéw.

VIil. DODATKOWE WARUNKI UDZIAtU W POSTEPOWANIU

1. Ze wzgledu na komplementarnos¢ ustug, Zamawiajacy nie dopuszcza mozliwosci sktadania ofert czesciowych.

2. Oferent musi wykonac cato$¢ zamowienia wskazanego w punkcie Il. PRZEDMIOT ZAPYTANIA OFERTOWEGO
w terminach wskazanych w punkcie IV. TERMIN REALIZACJI UStUGI. Nie dopuszcza sie sktadania ofert wytgcznie na
pojedynczy etap w obrebie danej czesci np. tylko na Doradztwo zmierzajgcego do przygotowania produktéw do potrzeb
rynku docelowego — Wielka Brytania. Wykonawca pozostaje zwigzany ztozong ofertg przez 30 dni. Bieg terminu zwigzania
ofertg rozpoczyna sie wraz z uptywem terminu sktadania ofert. Ztozenie oferty jest jednoznaczne w tym, iz Wykonawca

jest zwigzany oferta do korica terminu jej waznosci.

3. Wykonawca zobowigzuje sie do podpisania umowy w terminie i miejscu wskazanym przez Zamawiajacego.

4. Wybrany Wykonawca zobowigzuje sie do archiwizowania dokumentacji, zwigzanej z zamdwieniem w okresie
wymaganym przez obowigzujgce w tym zakresie przepisy prawa.

IX. KRYTERIUM WYBORU OFERT
Zamawiajacy wybierze oferte najkorzystniejszg, zgodnie z ponizszymi kryteriami:

Cena netto w PLN lub EUR* — 60 %

llos¢ deklarowanych ponadprogramowych dystrybutoréw w USA - 10 %**

llos¢ deklarowanych ponadprogramowych dystrybutoréw w Wielkiej Brytanii - 10 %

llos¢ deklarowanych ponadprogramowych partnerow handlowych w USA- 10 %

llos¢ deklarowanych ponadprogramowych partneréw handlowych w Wielkiej Brytanii - 10 %

*w przypadku podania ceny w walucie obcej, przeliczenie nastgpi wg kursu Sredniego Narodowego Banku Polskiego
z dnia otwarcia ofert.

** w ramach tego kryterium i kryteriow ponizszych Wykonawca zadeklaruje rozszerzenie wymaganej przez
Zamawiajgcego ilosci Dystrybutorow i Partneréw handlowych do budowanej bazy danych w ramach ustugi ,,Doradztwo

11



Europejskie Reeczpospotita [ PA R UniaEuropeiska NI
Polska Wschodnia - Polska Grupa PFR Rozwoju Regionalnego Trak

zmierzajace do wytonienia potencjalnych dystrybutoréw/PARTNEROW HANDLOWYCH rozwiazan firmy ABERIT - PIOTR
BEREZIEWICZ na rynkach docelowych”

Ocena oferty zostanie obliczona z wykorzystaniem nastepujacego wzoru: Ocena=A+ B+ C+ D +E gdzie:

Ad. A. Kryterium Cena zostanie ocenione wg nastepujgcego wzoru:

najnizsza oferowana cena
A= x 60 pkt.
cena ocenianej oferty

Przy czym, jezeli cena oferty wyda sie razgco niska w stosunku do przedmiotu zamodwienia i budzi¢ bedzie watpliwosci
Zamawiajgcego co do mozliwosci wykonania przedmiotu zamodwienia zgodnie z wymaganiami okreslonymi przez
Zamawiajacego lub wynikajgcego z odrebnych przepisow, w szczegdlnosci jest nizsza o 30% od wartosci zamdwienia lub
sredniej arytmetycznej cen wszystkich ofert, Zamawiajgcy zwrdci sie o udzielenie wyjasnien w okreslonym terminie
dotyczacych elementéw oferty majacych wptyw na wysokosé ceny. Obowigzek wykazania, ze oferta nie zawiera razgco
niskiej ceny, spoczywa na Wykonawcy. Zamawiajacy oceniajgc wyjasnienia, bierze pod uwage obiektywne czynniki, w
szczegoblnosci oszczednos¢ metody wykonania zamdwienia, wybrane rozwigzania techniczne, wyjatkowo sprzyjajace
warunki wykonania zamdéwienia dostepne dla Wykonawcy oraz wptyw pomocy publicznej udzielonej na podstawie
odrebnych przepiséw. Zamawiajacy odrzuca oferte wykonawcy, ktory nie ztozyt wyjasnien lub jezeli dokonana ocena
wyjasnien wraz z dostarczonymi dowodami potwierdza, ze oferta zawiera razgco niskg cene w stosunku do przedmiotu
zamowienia.

Maksymalna liczba punktéw jakie moze otrzymadé oferta w tym kryterium wynosi: 60 punktéw.

Ad. B. Kryterium llos¢ deklarowanych ponadprogramowych dystrybutoréw w USA zostanie ocenione wg nastepujgcego

wzoru:
- 15 dystrybutoréw — 0 pkt.
- 16 dystrybutoréw — 2 pkt.
- 17 dystrybutoréw — 4 pkt.
- 18 dystrybutoréw — 6pkt.

- 19 dystrybutoréw — 8 pkt.
- 20 dystrybutoréw - 10 pkt.

Weryfikacja kryterium nastgpi na podstawie formularza ofertowego danego Oferenta.
Maksymalna liczba punktéw jakie moze otrzymadé oferta w tym kryterium wynosi: 10 punktéw.

Ad. C. Kryterium llo$¢ deklarowanych ponadprogramowych dystrybutoréw w Wielkiej Brytanii zostanie ocenione wg
nastepujgcego wzoru:

- 5 dystrybutorow — 0 pkt.

- 6 dystrybutorow — 2 pkt.

- 7 dystrybutorow — 4 pkt.

- 8 dystrybutoréw — 6pkt.

- 9 dystrybutorow — 8 pkt.

- 10 dystrybutoréw- 10 pkt.

Weryfikacja kryterium nastgpi na podstawie formularza ofertowego danego Oferenta.
Maksymalna liczba punktow jakie moze otrzymac oferta w tym kryterium wynosi: 10 punktow.
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Ad. D. Kryterium llos¢ deklarowanych ponadprogramowych partneréw handlowych w USA zostanie ocenione wg
nastepujgcego wzoru:

- 35 partneréw handlowych — 0 pkt.

- 39 partneréw handlowych — 2 pkt.

- 43 partneréw handlowych — 4 pkt.

- 47 partnerow handlowych — 6pkt.

- 51 partneréw handlowych — 8 pkt.

- 55 partnerow handlowych - 10 pkt.

Weryfikacja kryterium nastgpi na podstawie formularza ofertowego danego Oferenta.
Maksymalna liczba punktéw jakie moze otrzymaé oferta w tym kryterium wynosi: 10 punktow.

Ad. E. Kryterium llos¢ deklarowanych ponadprogramowych partneréw handlowych w Wielkiej Brytanii zostanie
ocenione wg nastepujgcego wzoru:

- 20 partneréw handlowych — 0 pkt.

- 24 partneréw handlowych — 2 pkt.

- 28 partneréw handlowych — 4 pkt.

- 32 partnerow handlowych — 6pkt.

- 66 partnerow handlowych — 8 pkt.

- 40 partnerow handlowych - 10 pkt.

Weryfikacja kryterium nastgpi na podstawie formularza ofertowego danego Oferenta.
Maksymalna liczba punktéw jakie moze otrzymaé oferta w tym kryterium wynosi: 10 punktéw.

taczna ocena ofert:
Punkty uzyskane przez oferte w ocenie oferty w Kryterium A, B, C, D i E zostang dodane do siebie i na tej podstawie
zostanie obliczona faczna ocena oferty. Oferta w tgcznej ocenie oferty moze uzyskaé maksymalnie 100 punktow.

Zamawiajacy udzieli zamdéwienia Wykonawcy, ktdrego oferta uzyska najwiekszg ilos¢ punktéw w tgcznej ocenie ofert
(taczna suma punktéw uzyskanych przez Wykonawce w kryterium A, B, C, D, E. Punkty bed3 liczone z doktadnoscia do
dwaoch miejsc po przecinku).

X.SPOSOB PRZYGOTOWANIA OFERTY

a) Oferte nalezy przedstawic¢ na zatgczonym do zapytania ofertowego formularzu.

b) Nieodtgczny element oferty stanowig zatgczniki wymagane w niniejszym zapytaniu ofertowym.

c) Oferta moze by¢ wypetniona odrecznie lub komputerowo, jednak w przypadku wypetnienia odrecznego nalezy tego
dokonac¢ duzymi drukowanymi literami w sposdéb czytelny.

d) Wszystkie strony oferty wraz z zatgcznikami muszg by¢ kolejno ponumerowane.

e) Dopuszcza sie sktadanie ofert w jezyku polskim oraz angielskim.

f) Oferta musi by¢ podpisana przez osobe do tego upowazniong, ktéra widnieje w Krajowym Rejestrze Sgdowym, wypisie
z ewidenc;ji dziatalnosci gospodarczej lub innym dokumencie zaswiadczajgcym o jej umocowaniu prawnym.

g) Wszystkie strony oferty wraz z zatgcznikami muszg by¢ trwale spiete.

h) Zamawiajgcy zastrzega sobie prawo do zmiany lub uzupetnienia tresci niniejszego zapytania ofertowego przed
uptywem terminu na sktadanie ofert. Informacja o wprowadzeniu zmian lub uzupetnienia tresci zapytania ofertowego
zostanie przekazana Oferentom niezwtocznie w formie pisemnej (e-mail), jak réwniez zostanie opublikowana na stronie
internetowej Zamawiajgcego pod adresem www.aberit.eu oraz na portalu Baza Konkurencyjnosci pod adresem
www.bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl.
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i) Zamawiajacy zastrzega sobie prawo do odwotania lub uniewaznienia postepowania ofertowego oraz do zakoriczenia
postepowania ofertowego bez wyboru wykonawcy bez podania przyczyn.

j)Zamawiajacy odrzuci oferte niespetniajgcg warunkéw formalnych lub ztozong po terminie. Wykonawcy z tego tytutu nie
przystuguja zadne roszczenia.

X1. SPOSOB SKtADANIA OFERTY

Oferte/y nalezy ztozy¢é w zamknietej kopercie, adresem Zamawiajgcego (podanym ponizej) oraz zapisem: "OFERTA NA
REALIZACJE UStUG DORADCZYCH - ABERIT”

Oferte nalezy ztozy¢:

a) osobiscie w siedzibie firmy ABERIT - PIOTR BEREZIEWICZ , ul. gen. Mariana Langiewicza 50, 35-021 Rzeszéw.

b) poczty, listem poleconym, kurierem na adres firmy ABERIT - PIOTR BEREZIEWICZ , ul. gen. Mariana Langiewicza 50,
35-021 Rzeszow.

c) Poprzez BAZE KONKURENCYJINOSCI: http://www.bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl.

XIL.TERMIN SKtADANIA OFERT

Oferta musi zostac ztozona w nieprzekraczalnym terminie, do dnia 08.09.2022 r., do godz. 15:00 w siedzibie firmy ABERIT
- PIOTR BEREZIEWICZ , ul. gen. Mariana Langiewicza 50, 35-021 Rzeszéw. W przypadku ztozenia oferty drogg pocztows,
decyduje godzina wptywu oferty.

Oferty dostarczone Zamawiajacemu po terminie sktadania ofert nie beda rozpatrywane.

e Skuteczne ztozenie oferty oznacza otrzymania oferty przez Zamawiajgcego przed uptynieciem terminu sktadania ofert.
Zmiany albo wycofanie oferty przez oferenta przed uptywem terminu sktadania ofert jest dopuszczalne.

e Zamawiajgcy nie ponosi odpowiedzialnosci za przypadkowe otwarcie oferty przed uptywem wyznaczonego terminu,
w przypadku nieodpowiedniego oznakowania koperty.

* Bezposrednio przed otwarciem ofert Zamawiajgcy poda kwote jakg przeznaczyt na sfinansowanie zamowienia oraz ilo$¢
ztozonych ofert. Natomiast po otwarciu ofert Zamawiajacy poda ceny poszczegdlnych ofert.

e Otwarcie ofert nastgpi w siedzibie Zamawiajacego po terminie sktadania ofert. Termin otwarcia ofert: 08.09.2022 r.
0 godz. 16:00.

¢ Po otwarciu ofert Zamawiajgcy dokona ich oceny. W trakcie oceny i badania ofert Zamawiajgcy moze wzywadé oferentéw

do ztozenia wyjasnien dotyczacych ztozonych przez nich ofert.

¢ Konczgc procedure oceny ofert Zamawiajgcy podejmie decyzje o wyborze najkorzystniejszej oferty.

e Zamawiajacy sporzadzi pisemny protokét z wyboru najkorzystniejszej oferty.

® Zamawiajgcy zastrzega sobie prawo do niedokonania wyboru najkorzystniejszej oferty.

W kazdym czasie postepowania przetargowego dotyczgcego wyboru Wykonawcy, Zamawiajagcy ma prawo do jego
zakonczenia bez wyboru jakiegokolwiek oferenta. Oferentom nie przystuguja wobec Zamawiajgcego jakiekolwiek
roszczenia z tego tytutu.

* Zamawiajgcy niezwtocznie powiadomi oferentdw oraz ogtosi wyniki na swojej stronie internetowej Zamawiajgcego pod
adresem www.aberit.eu oraz na portalu Baza Konkurencyjnosci pod adresem
www.bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl.

Xlll. TERMIN WAZNOSCI OFERTY
Wykonawca jest zwigzany ofertg przez okres 30 dni kalendarzowych od dnia uptywu terminu sktadania ofert.

XIV. INFORMACJA NA TEMAT ZAKRESU WYKLUCZENIA Z MOZLIWOSCI REALIZACJI ZAMOWIENIA

Z mozliwosci realizacji zamdwienia wytgczone sg podmioty, ktére sg powigzane osobowo lub kapitatowo z firmg ABERIT
- PIOTR BEREZIEWICZ przez powigzania kapitatowe lub osobowe rozumie sie wzajemne powigzanie miedzy firmg ABERIT
- PIOTR BEREZIEWICZ lub osobami upowaznionymi do zaciggania zobowigzarn w imieniu firmy ABERIT - PIOTR

14


http://www.bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl/
http://www.aberit.eu/
http://www.bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl/

Fundusze Rzeczpospolita B PA R UniaEuropeiska [
Polska Wschodnia - Polska Grupa PFR Rozwoju Regionalnego Trak

BEREZIEWICZ Ilub osobami wykonujagcymi w imieniu firmy ABERIT - PIOTR BEREZIEWICZ czynnosci zwigzane
z przygotowaniem i przeprowadzeniem procedury wyboru wykonawcy a Wykonawca, polegajace w szczegdlnosci na:

- uczestniczeniu w spoéfce jako wspodlnik spétki cywilnej lub spétki osobowej,
posiadaniu co najmniej 10% udziatéw lub akcji,
- petnieniu funkcji cztonka organu nadzorczego lub zarzadzajacego, prokurenta, petnomocnika,
pozostawaniu w takim stosunku prawnym lub faktycznym, ktéry moze budzi¢ uzasadnione watpliwosci, co do
bezstronnosci w wyborze wykonawcy, w szczegdlnosci pozostawanie w zwigzku matzenskim, w stosunku
pokrewienstwa lub powinowactwa w linii prostej, pokrewienstwa lub powinowactwa w linii bocznej do drugiego
stopnia lub w stosunku przysposobienia, opieki lub kurateli.

Potwierdzeniem braku powigzan kapitatowych lub osobowych jest ztozenie przez oferenta os$wiadczenia o braku
wystepowania w/w powigzan na obowigzujacym wzorze stanowigcym zatacznik do niniejszego zapytania ofertowego.
W przypadku ztozenia oferty przez Wykonawce powigzanego osobowo lub kapitatowo z Zamawiajgcym, zostanie on
wykluczony z udziatu w postepowaniu ofertowym.

XV.WARUNKI DOKONANIA ZMIANY UMOWY
Zamawiajacy przewiduje mozliwos¢ zmiany umowy, w przypadku:
¢ gdy nastgpi zmiana powszechnie obowigzujgcych przepiséw prawa w zakresie majacym wptyw na realizacje przedmiotu

umowy,
¢ wystgpienia okolicznosci niezaleznych od Wykonawcy na uzasadniony wniosek Wykonawcy, pod warunkiem, ze zmiana
ta wynika z okolicznosci, ktérych Wykonawca nie mogt przewidzie¢ na etapie sktadania oferty i nie jest przez niego
zawiniona, przypadkow sity wyzszej, uznanej przez Zamawiajacego jako zdarzenie nadzwyczajne, zewnetrzne, niemozliwe
do zapobiezenia.

Wszelkie zmiany, jakie strony chciataby wprowadzi¢ do postanowien zawartej umowy, wymagajg pod rygorem
niewaznosci formy pisemnej i zgody obu stron (w drodze pisemnego aneksu).

XVI. SPOSOB UDZIELANIA WYJASNIEN DOTYCZACYCH TRESCI ZAPYTANIA OFERTOWEGO

e Oferent moze zwrdci¢ sie do Zamawiajgcego z prosbg o wyjasnienie tresci zapytania ofertowego tylko w formie
pisemnej za pomocg poczty elektronicznej lub za pomoca Bazy Konkurencyjnosci.

e Zamawiajacy udzieli wyjasnien, jezeli pisemne zapytanie wptynie do niego nie pdzniej niz na 2 dni przed uptywem
terminu sktadania ofert.

e Wszelkich informacji dotyczacych procedury przeprowadzenia zamdwienia udziela Pani Justyna Mukoid, e-mail:
j-mukoid@aberit.eu

XVII. INFORMACJE DODATKOWE

Administratorem danych osobowych, ktére znajdg sie w formularzu ofertowym oraz zatgcznikach do oferty jest ABERIT -
PIOTR BEREZIEWICZ, ul. gen. Mariana Langiewicza 50, 35-021 Rzeszéw (dalej ABERIT - PIOTR BEREZIEWICZ ). ABERIT -
PIOTR BEREZIEWICZ bedzie przetwarzat dane osobowe w okreslonych celach, np. analizy przedtozonej oferty, zawarcia
i realizacji umowy. Kazdy Oferent ma prawo zazada¢ dostepu do tresci danych, ktére go dotycza — poprawié je,
zaktualizowad, sprostowac, przeniesc, usunac lub ograniczyc ich przetwarzanie. Kazdy Oferent moze tez wnies¢ sprzeciw
wobec przetwarzania udostepnionych danych osobowych. Kazdy z Oferentéw ma prawo do wycofania wyrazonej zgody.
Wycofanie zgody nie ma wptywu na zgodnos$¢ z prawem przetwarzania danych sprzed wycofania zgody. Jesli Oferent ma
watpliwosci czy dane sg prawidtowo przetwarzane przez ABERIT - PIOTR BEREZIEWICZ , to moze wnie$¢ skarge do Prezesa
Urzedu Ochrony Danych Osobowych.

XVIIl. ZAtACZNIKI
a) Wzér formularza ofertowego — Zatgcznik nr 1.
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b) Wzér oswiadczenia o braku powigzan osobowych lub kapitatowych pomiedzy Oferentem a Zamawiajacym —
Zatacznik nr 2
c) Plan realizacji ustugi — Zatgcznik nr 3

Z powazaniem
Piotr Bereziewicz

16



